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Ryzyko wzajemnych rozliczen przedsigbiorstw
w Unii Europejskiej w okresie kryzysu gospodarczego

The risk of Mutual settlements between european union companies in economic crisis

Abstrakt: Artykul koncentruje si¢ na problematyce oceny ryzyka wzajemnych rozliczen
przedsiebiorstw w Unii Europejskiej. Autorka stara si¢ odpowiedzie¢ na pytanie w jaki sposéb
wydarzenia na rynkach finansowych wplynety na ryzyko wzajemnych rozliczen przedsiebiorstw na
rynkach lokalnych/krajowych Unii Europejskiej, w tym przede wszystkim w Polsce? Na podstawie
przeprowadzonych badan oraz kwerendy literatury zweryfikowano pozytywnie nastepujaca
teze: ryzyko wzajemnych rozliczen przedsigbiorstw rosnie w okresie kryzysu gospodarczego.
Spowodowane jest to zwigkszeniem zakresu kredytowania kontrahentéw oraz zwigkszeniem
prawdopodobieristwa braku splaty kredytu handlowego.

WPROWADZENIE

Introduction

W ramach szeroko rozpowszechnionego kredytu handlowego przedsiebiorcy po-
dejmuja z jednej strony decyzje inwestycyjne w zakresie przyzwolenia na powstanie
naleznosci handlowych i w zwiazku z tym odroczonej ptatnosci za dostawy débr
i ustug, z drugiej strony - decyzje finansowe dotyczace wzrostu wielkosci zobowigzan
wobec dostawcow w strukturze Zrédet finansowania. Warunki wzajemnych rozliczen
pieni¢znych przedsiebiorstw uzaleznione sa od wielu czynnikéw'. Ich ksztattowanie jest

! Por.: D. Zawadzka, R. Ardan, Ocena czynnikéw wplywajgcych na prawdopodobieristwo skorzystania przez
male przedsigbiorstwa ze skonta w kredycie kupieckim, [w:] B. Bernas (red.), Zarzgdzanie finansami firm - teoria
i praktyka, Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu, Wroctaw 2009, s. 945-953.
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konsekwencja okreslonych motywdéw przedsiebiorstw w obrocie gospodarczym oraz
mozliwosci finansowych stron transakeji handlowych?. Ryzyko zwiazane z udzieleniem
kredytu handlowego wigze sie¢ z mozliwoscia niesplacenia przez odbiorce zobowigzania
za dostarczone towary lub ustugi. Dotyczy sytuacji, gdy platnos$¢ nie nastepuje w ogole,
gdy jej wartos¢ jest inna od oczekiwanej, lub gdy nastepuje opdznienie w jej realizacji’.
Natomiast ryzyko odbiorcy sprowadza si¢ do mozliwych opéznien w dostawie towarow
iustug, jaki prawdopodobnego obnizenia jako$ci oferty produktowej kontrahenta (ryzyko
towarowe). W opracowaniu podjeto rozwazania z perspektywy dostawcy i zwigzanego
z tym ryzyka platniczego kontrahenta.

Z punktu widzenia dostawcy, kredytujacego swoich odbiorcéw, ryzyko zwigzane
jest glownie z opoznieniami w regulowaniu naleznoéci, jak i z nastepujacymi po nich
przypadkami niewyplacalnosci odbiorcéw, a takze ich bankructwami. Kryzys na
rynkach finansowych (w Polsce najczesciej okreslany spowolnieniem gospodarczym),
majacy swoj poczatek w 2007 r., niewatpliwie ma wplyw na warunki rozliczen pieniez-
nych w sektorze B2B (Business to Business) oraz wynikajace z nich ryzyko*. W jego
nastepstwie upadly m.in. wielkie korporacje oraz banki, obejmujace swym zasiegiem
rynki globalne. Dekoniunktura na rynkach $wiatowych odbila si¢ rowniez na sektorze
przedsiebiorstw, szczegdlnie w obszarze zarzadzania ptynnoécig finansowa. Pojawia sie
zatem pytanie, w jaki sposob wydarzenia na rynkach finansowych wplynely na ryzyko
wzajemnych rozlicze# przedsigbiorstw na rynkach lokalnych/krajowych Unii Europejskiej,
w tym przede wszystkim w Polsce? Z jednej strony w literaturze podkresla sig, iz obnizona
zdolno$¢ platnicza przedsiebiorstw oraz ograniczenia w pozyskaniu kredytéw bankowych

* Por.: D. Zawadzka, Motywy wyboru kredytu kupieckiego przez mikro przedsiebiorstwa, Harmonizacja
rynkow finansowych i finansow przedsigbiorstw w skali narodowej i europejskiej, [w:] A. Bogus, M. Wypych
(red.), Wydawnictwo Difin, Warszawa 2007, s. 488-496; D. Zawadzka, Przestanki kredytowania kontrahentéw
w obrocie gospodarczym, [w:] T. Dudycz, L. Tomaszewicz (red.), Efektywnos¢ - rozwazania nad istotq i pomiarem,
Prace Naukowe Akademii Ekonomicznej im. Oskara Langego we Wroclawiu Nr 1183, Wydawnictwo Akademii
Ekonomicznej im. Oskara Langego we Wroctawiu, Wroctaw 2007, 5.705-713; D. Zawadzka, Efektywnos¢ kredy-
towania kontrahentéw w transakcjach handlowych, [w:] Efektywnos¢ Zrédtem bogactwa narodéw, red. naukowa:
T. Dudycz, Spoleczna Wyzsza Szkota Przedsiebiorczosci i Zarzadzania w Lodzi, Akademia Ekonomiczna we
Wroctawiu, £6dz-Wroctaw 2006, s. 458-463.

* Por.: D. Zawadzka, Ryzyko platnicze w rozliczeniach wzajemnych matych przedsiebiorstw — w Swietle wynikow
bada#n empirycznych, [w:] B. Kotosowska (red.), Wspéiczesne Finanse. Stan i perspektywy rozwoju finansow przed-
sigbiorstw i ubezpieczeti, Wydawnictwo Naukowe Uniwersytetu Mikotaja Kopernika w Toruniu, Torun, s. 375-384.

* Naryzyko platnicze kontrahenta bezposredni wptyw ma ryzyko transakcji w szerokim znaczeniu. Dotyczy
ono cech konkretnej transakcji bedacej przedmiotem obrotu gospodarczego. W ramach tej kategorii ryzyka,
z punktu widzenia dostawcy, warto wyrdzni¢: a) ryzyko przedmiotu transakcji — stopien przetworzenia przedmiotu
transakcji ma wplyw przede wszystkim na sposob zabezpieczenia transakeji i termin kredytu kupieckiego. Im
mniej przetworzony towar, tym mniejsze ryzyko dla dostawcy; b) ryzyko zwiazane z postawa odbiorcy w zakresie
regulowania zobowigzan handlowych - dotyczy skfonnoéci dtuznika do dziatan oportunistycznych wzgledem
dostawcy; ¢) ryzyko finansowe kontrahenta — ma wplyw na dostepno$¢ alternatywnych zrodet finansowania
biezacych dostaw. Wplywa na mozliwo$¢ splaty zadtuzenia z tytutu przyznanego kredytu kupieckiego; d) ryzy-
ko ptynnosci finansowej kontrahenta — od niego zalezy zdolno$¢ do terminowego uregulowania zobowigzania
z tytutu dostaw towardw lub ustug; e) ryzyko niewyplacalnosci kontrahenta - odnosi si¢ do mozliwosci splaty
zadluzenia z tytulu kredytu kupieckiego w ogole; f) ryzyko dotyczace rodzaju rozliczenia, wykorzystywanego
w danej transakcji; g) ryzyko dotyczace rodzaju zabezpieczen.



RYZYKO WZAJEMNYCH ROZLICZEN PRZEDSIEBIORSTW W UNII EUROPE]JSKIE] 129

powoduja spirale zatoréw platniczych®. Z drugiej jednak zaznacza sig, iz w warunkach
spowolnienia gospodarki przedsiebiorstwa zaostrzaja polityke kredytowa, aby zmniejszac
ryzyko platnicze kontrahentéw. Odpowiedz na postawione powyzej pytanie jest o tyle
trudna, iz brakuje szeroko zakrojonych badan empirycznych dotyczacych terminéw
platnos$ci, obejmujacych swych zakresem dostateczng liczbe podmiotéw, aby mozna
byto obiektywnie uogélni¢ wnioski na cala populacje.

Celem artykulu jest ocena ryzyka wzajemnych rozliczen przedsigbiorstw w Unii
Europejskiej w okresie kryzysu gospodarczego. Na podstawie przeprowadzonych badan
oraz kwerendy literatury postawiono nastepujaca teze: ryzyko wzajemnych rozliczen
przedsigbiorstw rosnie w okresie kryzysu gospodarczego. Spowodowane jest to zwigkszeniem
zakresu kredytowania kontrahentow oraz zwigkszeniem prawdopodobieristwa braku splaty
kredytu handlowego. Rozwazania oparto na weryfikacji empirycznej danych dotyczacych
przecietnych terminéw platnosci pomiedzy przedsiebiorstwami (B2B) oraz dtugosci
opdznien platniczych wynikajacych z realizacji ptatnosci po uzgodnionych terminach.
Dane, na ktorych oparto badania empiryczne pochodzg m.in. z miedzynarodowych
wywiadowni gospodarczych, takich jak: Intrum Justitia, Creditreform i Euler Hermes.
Badaniem objeto kraje europejskie w latach 2004-2010, ze szczegolnym uwzglednieniem
okresu 2007-2010.

TERMINY PLATNOSCI W UNII EUROPE]JSKIE]

Payment Terms In European Union

Na rysunku 1 zaprezentowano przecietne okresy realizacji platnosci w Unii Euro-
pejskiej w latach 2004-2010.

Z badan Intrum Justitia® wynika, iz istnieje pewna tendencja w ksztaltowaniu sie¢
przecigtnego okresu realizacji zobowigzan handlowych w Unii Europejskiej, ktéra zostata
zachwiana w 2009 roku. Czesto przyjmuje sie, iz na kontynencie europejskim wlasnie
w tym okresie zaczely by¢ odczuwalne skutki kryzysu w sektorze przedsiebiorstw. Do
2006 roku zauwazalna jest tendencja wzrostowa omawianej wielkosci. Po tym okresie

° Por.: A. Fandrejewska, Zatory platnicze narastajq, ,Rzeczpospolita” 2010, nr 177; M. Kosiarski, Firmom
trudno unikng¢ zatoréw platniczych, ,Rzeczpospolita” 2010, nr 170. A. Fandrejewska, Kredyt kupiecki gubi mi-
krofirmy, ,,Rzeczpospolita” 2010, nr 60.

¢ Economic growth masks poor payment, European Payment Index - Spring 2007, www.europeanpayment.
com 10 stycznia 2008 r. European Payment Index - Spring 2005, All-Time High Number of Insolvencies - Lower
Payment Risk, Intrum Justitia, 20.10.2007r. Intrum Justitia jest firma oferujacg ustugi zarzadzania wierzytel-
no$ciami zaré6wno w Polsce jak i w Europie. Ustugi Intrum Justitia obejmuja kompletny fancuch zarzadzania
wierzytelno$ciami, poczawszy od informacji o wierzytelnosciach poprzez fakturowanie i przesylanie upomnien
po monitorowanie i windykacje odpisanych naleznosci. Ustugi firmy zostaly w wigkszosci podzielone na naste-
pujace grupy: windykacja naleznosci, monitoring, windykacja miedzynarodowa, kupno wierzytelnosci, obstuga
prawna, dlugoterminowe nadzorowanie wierzytelnosci, zwrot podatku VAT zaptaconego za granicg oraz wiele
ustug specjalistycznych zwiazanych z zarzadzaniem wierzytelnosciami. Grupa Intrum posiada ponad 80,000
klientéw i zatrudnia okoto 2 900 pracownikéw w 23 krajach Europy. Siedziba gléwna firmy miesci si¢ w Szwecji.
Od czerwca 2002 r. akcje Intrum Justitia s3 notowane na gieldzie Stockholmsborsen.
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przecietny termin platnosci w obrocie gospodarczym ulegl skréceniu (z wyjatkiem
wspomnianego wyzej 2009r.). W 2010 r., w stosunku do 2004 r. okres ten obnizyl sie
0 2,7 dnia. Szczegolowe zestawienie praktyk platniczych w Unii Europejskiej w latach
2007, 2008 i 2010 przedstawiono na rysunku 2. Podane terminy obejmujg przecietny
umowny okres realizacji zobowiazan wobec dostawcdw, jak i okres zwloki przypadajacy
poza zakontraktowany termin, wynikajacy z warunkéw udzielonego kredytu handlowego.

Rys. 1. Przecigtne okresy realizacji ptatnosci w sektorze B2B w latach 2004-2010
Average payment terms in B2B sector in years 2004-2010 (duration)

60

59

58

57

50
® liczba dni

By

54

2004 2008 2006 207 I00R 2009 2010

Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie raportéw Intrum Justitia.

Najdtuzszy przecigtny termin realizacji ptatnosci w sektorze B2B cechuje Grecje.
W 2007 r. wynidst on 105,9 dni, po czym wzrdst do 110 dni w 2008 r. i zmalal do
105 w 2010 r. Dlugie terminy ptatnosci i odmienne zréznicowanie w analizowanym
okresie cechuje Wtochy z przecigtnym terminem rozliczen 96,9 dni w 2007 r., ktory
ulegt skroceniu do 88 dni w 2008 r. i wydtuzyl sie do 96 dni w 2010 r. W grupie krajow,
w ktérych przedsigbiorstwa borykaja sie z relatywnie dtugimi terminami (przekracza-
jacymi przecietne wartosci terminéw platnosci w UE) sa miedzy innymi: Cypr, Por-
tugalia, Hiszpania, Irlandia i Francja. Natomiast najkrotsze terminy platnosci cechuja
Norwegie, Finlandie, Estonie i Szwecje. Analizujac zmiany na przestrzeni badanego
okresu zauwazy¢ mozna, iz terminy platnosci w wiekszoéci krajéow Unii Europejskiej
wydtuzyly sie, a jedynie w dziewieciu ulegly skroceniu. W Finlandii terminy rozliczen
w sektorze B2B pozostaty na poziomie z 2008 r. (27 dni). Najdluzsze okresy platnosci
zatem cechuja kraje potudniowej Europy, najkrétsze natomiast — kraje péinocne. Poréw-
nujac zachowania platnicze przedsigbiorstw, mozna zauwazy¢, iz wykazuja one pewna
specyfike w zaleznosci od regionu kontynentu (rysunek 3).
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Rys. 2. Terminy realizacji zobowigzan handlowych w Europie w 2007, 2008 i 2010
(przecietna liczba dni)
Payment terms in Europe in years 2007, 2008 and 2010 (average duration)
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Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie: Economic growth masks poor payment, European Payment
Index - Spring 2007, EPI 2008, EPI 2010 www.europeanpayment.com (data wykorzystania 10.10.2009).
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Rys. 3. Terminy realizacji zobowigzan handlowych w Europie w latach 2004-2010
w podziale na regiony (przeci¢tna liczba dni)
Payment terms in Europe's regions in years 2004-2010 (average duration)
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Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie: Economic growth masks poor payment, European Payment
Index - Spring 2007, EPI 2008, www.europeanpayment.com (data wykorzystania: 15.10.2009).

Najnizszy poziom ryzyka platniczego cechuje kraje nordyckie. Przecietny okres reali-
zacji platnosci wobec dostawcodw oscyluje wokoét 31 dni. W krajach tych przedsiebiorstwa
deklarujg jednoczesnie najnizszy odsetek utraconych platnosci (rysunek 4). W dalszej
kolejnosci znajduja si¢ tzw. kraje baltyckie i kraje wschodnie. Niemniej jednak, pomimo
wzglednie krétkiego okresu realizacji ptatnosci, w krajach tych przedsigbiorstwa deklaruja
najwyzszy odsetek (ca 3%) utraconych platnosci z tytulu udzielonego kredytu handlowego.
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Analizujac zmiany na przestrzeni badanego okresu mozna stwierdzi¢, iz w ujeciu
regionalnym w Unii Europejskiej przecietne terminy realizacji platnosci w 2010 r.
w sektorze B2B obnizyly si¢ w stosunku do 2008 r. w: NL/BE/FR (-5 dni), AT/DE/CH
(-6,7 dnia), w krajach wschodnich (-5 dni), w Grecji i na Cyprze (-5,4 dnia). Wydtuzyty
natomiast w krajach potudniowych (+2,9 dnia), w krajach battyckich (+8 dni), w Wiel-
kiej Brytanii i Irlandii (+6,5 dnia) oraz nieznaczenie w krajach nordyckich (+2,4 dnia).

RYZYKO WZAJEMNYCH ROZLICZEN POMIEDZY
PRZEDSIEBIORSTWAMI W UNII EUROPE]JSKIE]

The risk of mutual settlements between
companies in European Union

Ryzyko wzajemnych rozliczen w sektorze B2B jest elementem kazdej transakcji
sprzedazy, ktorej towarzyszy kredyt handlowy. Jedna z mozliwosci oceny ryzyka jest
okreslenie prawdopodobienstwa wystapienia opdznionej ptatnosci na podstawie informacji
dotyczacych przecietnych odchylent pomiedzy zakontraktowanymi, a zrealizowanymi
terminami platno$ci m.in. w aspekcie terytorialnym (region Europy, kraj, wojewédztwo)
oraz branzowym. Na rysunku 4 zaprezentowano opdzniania w realizacji zobowiazan
handlowych w Europie w latach 2004, 2007, 2008, 2009 i 2010.

Najwyzsze opdznienia wystepuja w Portugalii (39,9 dnia w 2007 r., 33 w 2008 r.,
37 dni w 2010r.), we Wtoszech (23,9 dnia w 2007 r., 20 w roku kolejnym, 30 w 2010 r.),
na Cyprze i w Grecji (przecietne opdznienie wynosi w tych krajach 30 dni w 2010 r.).
Najkrotsze opdznienia wystepuja w krajach nordyckich. W 2010 r. w Finlandii przecigtne
opdznienie wyniosto 7 dni, w Norwegii 8 dni, a w Islandii 9 dni. W dziewieciu krajach
omawiana wielko$¢ wzrosta w okresie kryzysu gospodarczego, w o$miu obnizyta sie.
W pozostatych dlugos¢ opéznienia w 2010 r. utrzymata sie na poziomie roku poprzedniego.

Z danych Creditreform’ wynika, iz najwyzsze opdznienia platnicze wystepuja we
Wloszech i na Ukrainie. Wywiadownia podaje za FENCA (Federation of European Col-
lection Assosiation) strukture opdznionych platnosci (strukture wiekowg naleznosci)®.
Wynika z niej, iz polowa przedsiebiorstw na tych rynkach czeka na swoje naleznosci 365
dni i dluzej. Podobnie jest w Rosji i Hiszpanii. Pozytywnie ocenia si¢ sytuacje w Nor-
wegii, Niemczech i Czechach. Nie do konca pokrywa si¢ to z danymi Intrum Justitia.
Niemniej jednak badania swym zakresem obejmujg inng grupe krajéw (dodatkowo
Rumunia, Rosja, Ukraina).

7 Creditreform to miedzynarodowa wywiadownia gospodarcza specjalizujaca si¢ w dostarczaniu przed-
siebiorstwom ustug informacyjnych. Wywodzi sie z Niemiec. Jest obecnie jedng z najstarszych i najwiekszych
w Europie organizacji zajmujacych si¢: gromadzeniem, analizg oraz dostarczaniem informacji o moralno$ci
platniczej przedsigbiorstw oraz prowadzeniem windykacji naleznosci. Posiada 175 biur w réznych krajach $wiata,
zrzeszajac 170 000 statych cztonkéw: banki, towarzystwa ubezpieczeniowe, firmy leasingowe, przedsigbiorstwa
produkeyjne i handlowe.

# Informacja prasowa Creditreform, 10 sierpnia 2009 r.
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Rys. 4. Opdznienia w realizacji zobowigzan handlowych w Europie w latach 2004, 2007,
2008, 2009 i w 2010 w sektorze przedsigbiorstw (przecigtna liczba dni)
Late payments in Europe in years 2004, 2007, 2008, 2009, 2010 in B2B (average
duration)
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Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie: Economic growth masks poor payment, European Payment
Index - Spring 2007, EPI 2008, EPI 2010 www.europeanpayment.com (data wykorzystania 15.10.2009).
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Na rysunku 5 zaprezentowano przecietny udzial utraconych naleznosci w nalezno-
$ciach ogdtem przedsiebiorstw.

Rys. 5. Utracone naleznosci (%) w latach 2004, 2007, 2008, 2009 i 2010
Payment loss (%) in years 2004, 2007, 2008, 2009, 2010
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Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie: EPI 2008, EPI 2010, www.europeanpayment.com (data wy-
korzystania 10.10.2009).
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Najwyzszy odsetek utraconych nalezno$ci w naleznosciach ogdtem przedsigbiorstw
w 2010 r. charakteryzuje kraje baltyckie (Litwe 3,6%; Lotwe 3,5%, Estonie 3,3%) oraz
Stowacje (3,5%). Polska miesci sie w czotdwce pod wzgledem odsetka naleznosci utraco-
nych w strukturze nalezno$ci handlowych (3%). Udziatem doréwnuje Grecji i Cyprowi.
Najnizszy odsetek cechuje Finlandie (2%) i Austrie (2%).

Badajac zmiany omawianego udzialu na przestrzeni analizowanego okresu, mozna
zauwazy¢, iz we wszystkich krajach z wyjatkiem Austrii, od 2007 r. odsetek utraconych
ptatnosci ro$nie (w Austrii zanotowano spadek w 2009 r. o 0,1 pkt. proc. w poréwna-
niu z rokiem poprzednim). W 2010 r. dziewi¢¢ krajow utrzymato odsetek utraconych
nalezno$ci na poziomie z 2009 r. (Wielka Brytania 2,4%; Szwajcaria 2,3%; Austria 2%;
Cypr 3%; Grecja 3%; Belgia 2,5%; Holandia 2,5%; Wegry 2,7%; Polska 3%). Wnioski
z przeprowadzonej analizy wskazuja, iz roénie ryzyko utraconych platnosci w warunkach
kryzysu na rynkach finansowych.

ROZWIAZANIA SYSTEMOWE PRZECIWDZIALAJACE
OPOZNIONYM PLATNOSCIOM W UNII EUROPEJSKIE]

The Legal Solutions Which Counteract Late Payments in European Union

Problem opéznionych platnosci jest dostrzegany w Unii Europejskiej. Obecnie
obowigzuje Dyrektywa z 29 czerwca 2000 roku Parlamentu Europejskiego i Rady UE
2000/35/WE® w sprawie zwalczania opdznien w ptatnosciach w transakcjach handlo-
wych. Dyrektywa naklada na panstwa cztonkowskie obowigzek zapewnienia regulacji
systemowych zabezpieczajacych dostawcow w transakcjach handlowych. Akty prawne
powinny by¢ tak skonstruowane, aby egzekucja wierzytelnosci, niezaleznie od sumy
dlugu, byla mozliwa w okresie 90 dni kalendarzowych od wniesienia pozwu lub wniosku
przez wierzyciela do sadu, o ile sama naleznos¢ jest bezsporna i wierzyciel nie przyczynia
sie do opoznien. Jednak wiele przedsiebiorstw podkresla, ze unijne przepisy dotyczace
opdznionej zaplaty zawierajg zbyt wiele luk prawnych i stabych punktéw, aby byly w petni
skuteczne. Dlatego tez podejmowane sg dalsze dziatania w celu usci$lenia przepisow.
28 kwietnia 2010 r. Komisja Rynku Wewnetrznego w Parlamencie Europejskim przyjeta
projekt dyrektywy o walce z opdznionymi platnosciami®. Projekt stanowi, iz:
o sektor publiczny bedzie zobowigzany do regulowania wszystkich nalezno$ci
w terminie 30 dni, w wyjatkowych sytuacjach termin moze zosta¢ wydtuzony do
60 dni (wyjatek: ochrona zdrowia, dla ktorej termin rozliczent ma wynosi¢ 60 dni);

o w sektorze B2B regulg ma by¢ 30 dni, w przypadku zgody obu stron termin moze
zosta¢ wydluzony do 60 dni; umowa stanowigca dtuzsze okresy platno$ci musi
zawiera¢ uzasadnienie tego zapisu;

® Council Directive 2000/35/EC of the European Parliament and of the Council of 29 June 2000 on combating
late payment in commercial transactions, ,Official Journal of The European Communities” L 200 of 8 August
2000 (Dz. Urz. 2000, L 200, s.35).

1 Szerzej na ten temat: A. Stojewska, Dyscyplinowanie dtuznikéw, ,Rzeczpospolita” 2010, nr 100.
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o karne odsetki za zalegte platnosci beda o 9 punktéw procentowych wyzsze niz
stopa referencyjna banku centralnego.

W Polsce jednym z instrumentdw regulujacych kwestie naliczania naleznych wierzy-
cielowi odsetek z tytutu opdzniania zaplaty naleznosci, oprocz tradycyjnych rozwiazan
kodeksowych, jest ustawa o terminach zaptaty w transakcjach handlowych z dnia 12
czerwca 2003 r."! Zastgpita ona wczedniejszg ustawe o terminach zaptaty w obrocie go-
spodarczym'?, ktéra obowigzywata od 1.01.2002 r. do 31.12.2003 r. Ustawa wprowadzita
podstawowe rozwigzania w zakresie terminéw zaplaty w transakcjach handlowych:

a) Jezeli termin zaplaty nie zostal okreslony w umowie, wierzycielowi, bez wezwa-
nia przystuguja odsetki ustawowe za okres poczawszy od 31 dnia po spelnieniu
$wiadczenia przez dostawce do dnia zaplaty (art. 6);

b) Jezeli strony transakcji handlowej przewidzialy w umowie termin zaptaty dtuzszy
niz 30 dni, wierzyciel ma prawo do naliczania odsetek poczawszy od 31 dnia od
spelnienia przez siebie $wiadczenia i doreczenia dtuznikowi faktury lub rachunku
- do dnia zapfaty (art. 5);

c) Jezeli dluznik nie spelni $wiadczenia wierzycielowi do dnia umownego terminu
platnosci, wierzycielowi przystuguja z mocy prawa odsetki na poziomie okreslo-
nym w art. 56 ustawy Ordynacja podatkowa’, chyba ze strony transakcji ustality
odsetki umowne na wyzszym poziomie (art. 7);

d) Uproszczony tryb dochodzenia roszczen, zwigzanych ze spéznionymi platno$ciami
w transakcjach handlowych, na drodze sadowej, zakonczony wydaniem przez sad
nakazu zaplaty. Wierzyciel zostaje zwolniony z ponoszenia kosztéw sadowych.
Odsetki od opdznionych ptatnosci sg przychodami datowanymi na moment ich
otrzymania oraz kosztami uzyskania przychodéw u diuznika w dacie ich zapta-
cenia. Odsetki naliczone, ale nie otrzymane nie stanowig przychodu wierzyciela.

Ponadto na potrzeby wzrostu bezpieczenstwa obrotu gospodarczego utworzono
rejestr dtuznikéw niewyptacalnych'*. W ustawie o Krajowym Rejestrze Sadowym $ci-
$le sprecyzowano, jakie osoby i podmioty podlegaja wpisowi. Na wniosek wierzyciela
posiadajacego tytul wykonawczy wystawiony przeciwko osobie fizycznej wpisuje sie do
rejestru dtuznikéw niewyplacalnych dtuznika, ktéry w terminie 30 dni od daty wezwania
do spetnienia §wiadczenia nie zaptacil nalezno$ci stwierdzonej tytutem wykonawczym.

W celu zwigkszenia przejrzystosci informacji na rynku w zakresie informacji go-
spodarczych dotyczacych w szczegélnosci wiarygodnosci platniczej innych przedsie-
biorstw i konsumentdw oraz danych o zwloce w wykonywaniu zobowiazan pienieznych
przewidziano funkcjonowanie biur informacji gospodarczych®. Przedsi¢biorca moze
przekaza¢ do biura informacje gospodarcze o zobowigzaniu albo zobowigzaniach

" DzU nr 139, poz. 1323 z pozn. zm. Szerzej komentarz: P. Wrzesniewski, Przemysl, zanim zazgdasz,
»Rzeczpospolita” 2004, nr 238.

2 DzU z 2001 r., nr 129, poz.1443.

'3 Ustawa z dnia 29 sierpnia 1997r. DzU nr 137, poz. 926 z pdzn. zm.

" DzU z 1997 r.,, nr 121, poz. 769 z p6ézn zm.

'* Na podstawie ustawy z dnia 14 lutego 2003 r. o udostepnianiu informacji gospodarczych, DzU nr 50,
poz. 424 z pézn. zm. W Polsce wedlug stanu na luty 2010 r. funkcjonujg trzy biura informacji gospodarczej:
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innego przedsigbiorcy w celu ich ujawnienia, wylacznie jesli zawart z biurem umowe
o ich udostepnianie, wowczas, gdy spetnione sg nastepujace warunki: zobowigzanie albo
zobowigzania powstaly wobec przedsiebiorcy przekazujgcego informacje gospodarcza
z tytulu umowy zwigzanej z wykonywaniem dziatalnosci gospodarczej przez obydwu
przedsigbiorcéw; taczna kwota zobowigzan wobec przedsiebiorcy wynosi co najmniej
500 zlotych; swiadczenie albo §wiadczenia s3 wymagalne od co najmniej 60 dni; uptynat
co najmniej miesigc od wystania przez przedsigbiorce przekazujacego dane bedacego
wierzycielem, listem poleconym, na adres do korespondencji wskazany przez dtuznika,
a jezeli dtuznik nie wskazal takiego adresu - na adres siedziby dtuznika, wezwania do
zaplaty, zawierajacego ostrzezenie o zamiarze przekazania danych do biura, z podaniem
firmy i adresu siedziby tego biura.

ZAKONCZENIE

Summary

Z analizy zaprezentowanej w powyzszym opracowaniu wynika, iz brak jest jedno-
znacznego trendu do wydluzania czy skracania terminéw wzajemnych rozliczen pie-
nieznych przedsigbiorstw, zaréwno w Europie, jak i w obrocie krajowym. W wigkszo$ci
przebadanych krajow przecietne terminy realizacji ptatnoséci za dostarczone towary
i ustugi rosng. Towarzyszy temu wzrost opdznionych platnosci (tzn. wykraczajacych
poza zakontraktowany termin). Widac¢ jednak, iz przedsiebiorcy w miare mozliwo$ci
przyznaja krotsze terminy kredytowania kontrahentéw (obnizaja si¢ umowne terminy
platnosci, wydluza opdznienie splaty zobowigzan wobec dostawcdw), aby szybciej odzy-
ska¢ §rodki pienigzne zaangazowane w naleznosci. Z uwagi na ograniczone mozliwosci
pozyskania zewnetrznych zrédel finansowania, przedsigbiorstwa opdzniajg zaplate za
dostarczone towary i ustugi, dokonujac w ten sposéb substytucji kredytu bankowego
kredytem handlowym. We wszystkich krajach Unii Europejskiej (poza Austrig w 2009 r.)
roé$nie odsetek utraconych naleznos$ci. Analiza zaprezentowana w opracowaniu pozwala
stwierdzi¢, iz teza okre$lona we wprowadzeniu zostala zweryfikowana pozytywnie.

SUMMARY

The paper concentrates on the problems of payment terms between companies
which are arise from trade credit and the evaluation of payment risk. The author tries
to answer the question: How the payment risk has change through the economic crisis?
She points out that the late payments causes paying congestions, which influence on

InfoMonitor, Krajowy Rejestr Dtugéw i Europejski Rejestr Informacji Finansowej. Szerzej: E. Wiectaw, Bat na
dtuznikéw weigz niestraszny, ,Rzeczpospolita” 2010, nr 46.
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the problems with liquidity. The paper consist of four parts. In the first one the author
presents the B2B payment terms in Europe. Next, she characterizes the payment risk in
European countries. In the third part, the legal solutions which counteract late payments
in European Union are characterized. The last part includes conclusions.

dr Danuta Zawadzka, Politechnika Koszalinska



